
法人保険を1件もお預かりしたこと
がない方向けの入門セミナー

2025年7月無料セミナー

1



2



3



4



5



6



法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

どの保険商品にするのか？

7



法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？01.

どの保険商品にするのか？

8



法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？01.

02.
あなたがなぜ保険を提案するのか？

9



法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？01.

02.

リスクマネジメントがなぜ必要なのか？

あなたがなぜ保険を提案するのか？

03.

10



法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？

どれくらいのリスクがあるのか？

01.

02.

03.

04.

リスクマネジメントがなぜ必要なのか？

あなたがなぜ保険を提案するのか？

11



法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？

どれくらいのリスクがあるのか？

01.

02.

03.

04.

05. どの保険商品にするのか？

リスクマネジメントがなぜ必要なのか？

あなたがなぜ保険を提案するのか？

12



法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？

どれくらいのリスクがあるのか？

01.

02.

03.

04.

05. どの保険商品にするのか？

リスクマネジメントがなぜ必要なのか？

あなたがなぜ保険を提案するのか？

13



法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？01.

どの保険商品にするのか？

我々の仕事は

リスクマネジメント業である。

生命保険はリスクマネジメントの手段です。

リスクの発生頻度

リ
ス
ク
の
深
刻
度

高

低

低 高

経営者の死亡

経営者の
セカンドライフ

事業承継

取引先倒産

情報漏洩

従業員離職

風水害

火災

地震

システム障害

落雷

社用車事故

労災

経営者の
戦線離脱（休業）

「自身の事業領域（＝リスクマネジメント業）とは何か？」について話が
出来るようになることが重要

14



法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？01.

どの保険商品にするのか？

我々の仕事は

リスクマネジメント業である。

生命保険はリスクマネジメントの手段です。

対応方針 説明 例

回避

リスクが発生する可
能性を完全になくす
ような対応を取るこ
と。

自動車事故を起こさ
ないために、そもそ
も運転しない。

軽減
リスクの発生確率や
影響度を減らすため
の措置を講じること。

自動車運転時にシー
トベルトを着用して、
事故時の被害を軽減
する。

許容

リスクを受け入れ、
そのまま運用を続け
る。ただし、そのリ
スクが事業に深刻な
影響を与えない場合
に選択する。

雨が降るリスクを許
容し、傘が荷物にな
るのを避けるために
持っていかない。

転嫁
リスクの影響を第三
者に移転する方法を
取ること。

家族に万が一のこと
が起きた際の経済的
リスクを生命保険で
カバーする。

「自身の事業領域（＝リスクマネジメント業）とは何か？」について話が
出来るようになることが重要
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法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？01.

02.
あなたがなぜ保険を提案するのか？

WHAT

HOW

WHY

鼓舞によって人が動く

２回以上の取引や
忠誠心の伴う長期的な関係

に有効WHAT

HOW

WHY

「自身の職業観・企業観」について話が出来るようになることが重要。これ
らをコンセプトとも呼ぶが、コンセプトの強さが３の訴求と大きく連動する
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法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？01.

02.

リスクマネジメントがなぜ必要なのか？

あなたがなぜ保険を提案するのか？

03.

株主 経営者 家族の長

株主としての責任・経営者としての責任・家族の長としての責任を担う
中小企業経営者の存在は非常に大きく、経営者不在となった場合の影響は大きい
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法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？

どれくらいのリスクがあるのか？

01.

02.

03.

04.

リスクマネジメントがなぜ必要なのか？

あなたがなぜ保険を提案するのか？

リスクアセスメントの為には、

①財務諸表の知識
②経営者死亡時（もしくは就労不能時）にどのような影響が
あるか？の解像度を高めること

が重要

この後、リスクマネジメントシート改訂版で解説します
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法人保険提案は5つの「？」を本気で伝える事

我々の仕事は何なのか？

どれくらいのリスクがあるのか？

01.

02.

03.

04.

05. どの保険商品にするのか？

リスクマネジメントがなぜ必要なのか？

あなたがなぜ保険を提案するのか？

経営者の方との接点を増やすマーケティングが重要

＝営業しなくて良い仕組み

経営者の方への継続的な貢献が重要

ビジネスモデルの理解・手取りアップ貢献等
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経営者の死亡
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法人保険が必要な理由

経営者の死亡

会社をどうするのか？

事業を継続する 事業をやめる

親族が継ぐ 親族以外が継ぐ

借入・連帯保証債務はどうする？

会社の業績は大丈夫か？

株式はどうする？
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法人保険が必要な理由

経営者の死亡

会社をどうするのか？

事業を継続する 事業をやめる

親族が継ぐ 親族以外が継ぐ

借入・連帯保証債務はどうする？

会社の業績は大丈夫か？

株式はどうする？

借入金は完済できる？

今後の家族・従業員の生活は？

事業をやめるまでのお金は？
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４つの資金を準備しておく必要があります

①

②

③

④

事業継続時の事業保障の考え方
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③
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事業継続時の事業保障の考え方
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４つの資金を準備しておく必要があります

①

②

③
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４つの資金を準備しておく必要があります

①

②

③

④

借入返済資金

死亡退職金

従業員の転職準備資金

清算までの運転資金

事業清算時の事業保障の考え方
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①借入返済資金について(共通）

40

団体信用生命保険に加入しているかをチェックすること
キーワードは【期限の利益】

役員借入金の金額が多額でないか確認する事
キーワードは【相続財産】

経営者保証の有無を確認すること
キーワードは【経営者保証に関するガイドライン】



41

全株式を後継者である
長男に渡すことがセオリー

父 母

長男 次男 三男

被相続人 被相続人より
先に死亡

遺言書

遺留分侵害額請求

①後継者が相続した株式を会社へ売却
し、その譲渡代金で相続税を納税する

②親族や兄弟姉妹が相続した自社株を
会社に買い取ってもらい、株式の分散
を防ぎながら自社株を現金化すること
で「もめない事業承継」を可能にする

②自社株買取資金について(事業継続）



③業績悪化の補填資金について(事業継続）
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ケーススタディ
売上高：3億円
粗利益率（売上総利益率）：40％

上記の会社の粗利益（売上総利益）は、3億円×40％＝1.2億円となる。

この会社の経営者が死亡し、売上高が30％減少すると粗利益に与える影響は
どうなるのか？

現状 社長死亡時 差額

売上高 3億円 2.1億円 ▲0.9億円

粗利益率 40％ 40％ 0％

粗利益 1.2億円 0.84億円
▲0.36億円

（▲3600万円）

※原価報告書がある決算書の場合は上記の考え方が当てはまらないので注意する事



④従業員の転職準備資金について(事業清算）

43

経営者には従業員を守る責任がある。

事業清算する場合は、従業員の方の仕事が無くなってしまう事を意味するため、
次の仕事が見つかるまでの期間は最低限の生活を保障する事が経営者としての
責任。

月額給与×3か月～1年程度で試算しておくことが望ましい。



⑤事業清算までの運転資金（事業清算）

44

事業清算までの間も下記の運転資金を準備しておくことが必要です。

１）日常の運用コスト：従業員の給与・事務所や工場などの施設の賃貸料の支払い

２）取引先などへの支払い：未払代金の支払い代金や取引先への支払い

３）清算手続きにかかる費用：清算人の報酬や法的手続きの費用

４）税金の支払い：清算に至るまでに発生する税金の支払い

５）トラブル対応：清算中に発生する可能性のある予期しないトラブルへの対応コスト

事業清算までには6か月～1年間かかることが一般的。
当面の運転資金は月の販売費および一般管理費の6か月程度は確保しておきたい。



このロープレを徹底的に見てください
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アンケートにご協力をお願いいたします
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